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Portrait. Le PDG
d'Outilacier, société

de distribution

de quincaillerie et de
fournitures industrielles,
possede une vision de
I'entreprise qui détonne
dans le landernau

tranche sans aucun doute avec
'image que l'on peut se faire d'un
ron  la téte d'une PME de négoce
uincaillerie et fournitures indus-
es. Enthousiasmé a I'age de 12
ans par les bouquins de l'alpiniste,
ter Bonatti (« il m'a fait prendre
conscience que, vu d'en haut, nous
€tions tout petits »), Pierre-Yves Lévy,
PDG de l'entreprise villeurbannaise
Outilacier est un grand passionné.
de de haute montagne (« mon
professionnel »), ce Lyonnais de
155 ans, qui s'est plu a gravir les som-
mets du monde entier, a pratiquer le
parachutisme, la plongée, la-
c. mesure aujourd’hui sa chance
‘avoir fréquenté ceux dont les écrits
ont fait rd Pierre-Yves Lévy est
ur, mais il est aussi

istration) de I'EM Lyon, s'est
iqué a mener une politique « du
ste besoin au juste prix », orientée
seule acuvnédecﬁsﬂibut:on qu'il
attelé a construire pas & pas en
sant « en acteur de la globali-
» Avant méme 'ave-
la  notion de
ent durable, Pierre-Yves
patron plutét discret, mais
& 4 maintes reprises ces deux
années, a exprime « [sa] phi-
phie de distributeur respon-
e, » L , semble-t-il, n'a pas
inspirée par le Grenelle Environ-
et ne releve pas davantage
e soudaine prise de conscience.
sujet de son entreprise, il recon-
qu'elle « avait sirement le déve-
ement durable dans ses génes. »
exp{ﬁl.\e « je ne supportais pas le
ement et la disparition de

outil industriel qui est 'élément

qui nous nourrit. J'admire et soutiens
es entreprises qui font 'effort de

'un MBA (Master of business 2

Un peu,
beaucoup...

A LA FOLIE

>> Sa passion

Gravir des montagnes, « Jai eula
chance de gravir de nombreux
mmtsulpimnfafaftrémj’ai,

eu la chance de retrouver ceux qui

mont fait réver. »

>> Son restaurant :
Les Marronniers, rue des Marronniers

dans le 2° arrondissement de Lyon.
« Pour sa cuisine simple, ses produits
du terroir, son ambiance famifiale. Et

aussi parce qu'on retrouve 3 chaque

fois cette méme volonté de faire plaisi
au client. »

>>vaoyagg

« Quarante jours dans les Drus (Haute-.
Savoie) en hiver pour aller gravir la
fameuse Directissime américaine,
atteindre le sommet en sortant dune
nwrdenum'th\easwxslmdﬂﬂe
‘mals vraiment fabuleuse. »

>> Son réve

‘« Pouvoir continuer a faire ce qui me
fait rédver, gravir toujours plus de
montagnes.remswsmdesprqm
ambitieux toujours dans le respect des
autres et de Penvironnement qui nous
est offert. Mon vrai réve, ce serait de
parvenir a drainer I'ensemble du monde
industriel sur lachat responsable. ».

Pierre-Yves Lévy ne bricole
pas avec 'achat responsable

maintenir une part importante de leur
production sur notre territoire, et cela
avec des produits de qualité, écono-
miquement viables, aptes a satis-
faire les entreprises les plus exigeantes.
Je distribue le moins possible d'outils
made in exotique.»

Et de poursuivie son argumentaire :
« les outils fabriqués sur notre terri-
toire sont respectueux de I'environ-
nement, tant par le processus de
fabrication - car les produits intermé-
diaires qui y participent sont obliga-
toirement recyclés - que par la trace

carbone liée au transport du pmdutt
fini, du lieu de production jusqu'au
lieu d'utilisation. »

Intarissable sur la problématique de
l'achat responsable, Pierre-Yves Lévy
souligne que ce concept,qu'il défend
avec ferveur, est garant de « la préser-
vation des écosystemes économiques
el sociaux. »

Outilacier a réalisé I'an passé un chif-
fre d'affaires de 15 millions d'euros
(600 000 euros en 1985). Mais apres
des années de croissance a deux chif-

fres, cette entreprise, qui s'est attirée

les faveurs des grands comptes (SNCE
AREVA, etc.) « en baissant nos propres
marges, grace a une productivité
élevée et en innovant sans cesse »,
enregistrera, en 2009, une crois-
sance i un

Peuunporte, cehxlqmaime adire«la
croissance externe, ce n'est pasmoi»,
n'a cure de la seule performance a tout
prix. Pierre-Yves Lévy est convaincu
qu'il peut continuer & gravir de nou-
veaux sommets par croissance orga-
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